














Over de expert

Rob Snoeijen
   
Expertisegebied:                                                                                                     

Sales & Klantgerichtheid

Publicaties:

Verras de Klant, Knu�el de Klant, Verleid de Klant

“Het geheim van succesvol verkopen is het vermogen om dingen te bekijken vanuit zowel het 

oogpunt van de klant als dat van jezelf.”

Sales-Inspirator Rob Snoeijen (1963) is met zijn meer dan 25 jaar verkoop- en managementervaring een 

salesprofessional pur sang. Rob is gecertificeerd trainer, coach, spreker, auteur, ondernemer en oprichter van 

SalesTopics /  

SalesTopics is een gedreven, ambitieus en vooral een creatief instituut die organisaties en (sales)professionals helpt in 

het verbeteren van hun commerciële rendement. Dat doen ze door praktijkgerichte Sales Training, Sales Coaching, 

Sales Consultancy en Sales Inspiration, die een aantoonbare bijdrage leveren aan het verbeteren van het 

bedrijfsresultaat. 

Vanuit zijn passie voor sales en klantgerichtheid heeft Rob 3 bestsellers geschreven: ‘Verras de Klant’, ‘Knu�el de Klant’ 

en ‘Verleid de Klant’. Mede door zijn creatieve, klantgerichte aanpak was hij in 2005 genomineerd als Key Account 

Manager van het Jaar, door de Sales Management Association (SMA). Volgens Rob is het laten groeien van mensen en 

hun organisaties het mooiste wat er is. Met veel enthousiasme weet hij zijn klanten te inspireren en motiveren om te 

veranderen. Met Succes als Resultaat. Zijn motto: 

Accelerate your sales! 

“Snoeijen doet Groeien”.


